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アニメ・ゲームの企画会社、スタートアッ
プITベンチャー企業を経て独⽴起業。２０
１４年に中⼩企業診断⼠として資格登録し
て以降は会社員時代に培った“分かりやす
い企画書作製技術”を活かし、様々な中⼩
企業の事業計画やPR資料の作成⽀援に従
事。またセミナー講師としても実践的で分
かりやすいと⾼い評価を得ている。

講師講師

⽵内ゆうすけ
中⼩企業診断⼠
（東京協会城北⽀部所属）

⽒

販路開拓の“よくある”失敗例
客が購⼊を決めるまでの５つのステップ
できないことは外注しよう
「結果が出る」外注先との付き合い⽅

どんな相⼿に向けて施策を打つ？
その相⼿に「刺さる」要素は明確？
そのアプローチ⽅法で購⼊に繋がる？

アナログ/デジタルの選択基準
アナログ施策の具体的な取り組み⽅

 （チラシ、ポスター等）
デジタル施策の具体的な取り組み⽅

 （ホームページ、SNS）
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「販路開拓、何をすればよいか分からない。効果が上がらず⾏き詰まっている」
そのような⽅へ向けて、PRやマーケティング⽀援に豊富な経験を持つ講師が
“明⽇から実践できる”知識を“⽇本⼀わかりやすく”お伝えします。
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